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Kuidas Versina haldab mitme
ettevõtte GO müüki ühes töövoos
Versina kasutab Solderat GO müügi, igakuiste
tootmisdeklaratsioonide, registri seire ja ärilise kontrolli haldamiseks
Leedu taastuvenergia portfellis.

8 ettevõtet
Korrektselt loodud,
ühendatud ja õigustega
seadistatud kogu portfellis.

Igakuised
deklaratsioonid
Tootmisdeklaratsioonid ja
registrivood liiguvad läbi
korratava protsessi.

Äriline kontroll
GO müük jääb paindlikuks
tulevaste PPA otsuste
ümber.



JUHTUMIUURING ·  VERSINA × SOLDERA

Kaheksa ettevõtet, üks tööruum

01 Alguspunkt: Versina tuli Soldera juurde paigaldatud võimsusega, mis jagunes
mitme tuulepargi ja seotud ettevõtte vahel.

02 Takistus: Versinal oli sertifikaate müüa, kuid osa tulevasest tootmisest pidi jääma
paindlikuks, sest Versina korraldab PPA-de hanke igal aastal.

03 Kuidas Soldera aitas: Soldera seadis Versina jaoks üles portfelli töövoo:
kaheksa ettevõtet loodi, ühendati ja seadistati õigustega korrektselt ning registri
seire ja igakuised tootmisdeklaratsioonid toodi ühte korratavasse protsessi.

04 Tulemus: Versinal on nüüd oma ärireeglid, ülevaade tootmisdeklaratsioonide ja
väljastamise staatusest ning ta ei sõltu enam registriekspordi, e-kirjade ja
sisemiste tabelite võrgust.

“GO turuhinnad on ebakindlad, seega on
ülevaade meie portfellist kriitilise
tähtsusega.”

GEDIMINAS BANYS
VERSINA TEGEVJUHT

“Versina näide on täiuslik juhtumiuuring
sellise töö kohta, milles oleme kõige
tugevamad.”

ARTURAS ZATULINAS
SOLDERA ÄRIARENDUSE JUHT


