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Kaip Versina valdo kelių įmonių GO
pardavimą vienoje darbo eigoje
Versina naudoja Soldera GO pardavimui, mėnesinėms gamybos
deklaracijoms, registro stebėsenai ir komercinei kontrolei Lietuvos
atsinaujinančiosios energijos portfelyje valdyti.

8 įmonės
Teisingai sukurtos,
sujungtos ir su suteiktomis
teisėmis visame portfelyje.

Mėnesinės
deklaracijos
Gamybos deklaracijos ir
registro srautai vyksta per
pakartojamą procesą.

Komercinė
kontrolė
GO pardavimai išlieka
lankstūs būsimiems PPA
sprendimams.
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Aštuonios įmonės, viena darbo erdvė

01 Pradžia: Versina kreipėsi į Soldera turėdama įrengtus pajėgumus, paskirstytus
keliuose vėjo parkuose ir susijusiose įmonėse.

02 Iššūkis: Versina turėjo parduotinų sertifikatų, tačiau dalis būsimos gamybos
turėjo išlikti lanksti, nes Versina PPA konkursus rengia kasmet.

03 Kaip Soldera padėjo: Soldera Versina sukūrė portfelio darbo eigą: aštuonios
įmonės buvo sukurtos, sujungtos ir tinkamai autorizuotos, o registro stebėsena bei
mėnesinės gamybos deklaracijos sujungtos į vieną pakartojamą procesą.

04 Rezultatas: Versina dabar turi savo komercines taisykles, matomumą apie
gamybos deklaracijų ir išdavimo būseną ir nebepriklauso nuo registro eksportų, el.
laiškų ir vidinių sekimo priemonių tinklo.

„GO rinkos kainos yra neapibrėžtos,
todėl matomumas apie mūsų portfelį yra
kritiškai svarbus.“

GEDIMINAS BANYS
VERSINA CEO

„Versina pavyzdys yra puiki atvejo analizė
darbo, kurį mokame atlikti geriausiai.“

ARTURAS ZATULINAS
SOLDERA VERSLO PLĖTROS VADOVAS


